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David Garcia-Gassull, propietario de Can Duran, considera un orgullo y un reto mantener la marca

Can Duran compra la prestigiosa marca de
salchichones, que sera su producto mas gourmet

Vuelve Casa Sendra

CRISTINA JOLONCH
Barcelona

uando la pasada prima-

vera Casa Sendra dejo

de elaborar sus salchi-

chones, los mas exqui-
sitos del mercado, muchos clien-
tes pensaron que era un final tris-
te para una historia como la que
habia protagonizado su propieta-
rio, Pau Arboix. El empresario
discolo con las DO acabd tirando
la toalla al perder su lucha con la
administracion, que no le permi-
tid estampar en sus etiquetas el
distintivo “llonganissa de Vic”
sin pertenecer a la IGP.

Arboix no queria formar parte
de un grupo cuyo rasero de cali-
dad consideraba muy inferior al
que ¢l mantenia para elaborar
sus salchichones, apreciados en
las mejores tiendas gourmet del
mundo. Sus fieles clientes, que
llegaron a Vic de diferentes luga-
res para comprar las Gltimas exis-
tencias, saborearon cada rodaja
tratando de archivar en su memo-
ria del gusto algo que crefan que
no volverian a probar. Pero cuan-
do parecia que la pelicula del to-
zudo Arboix habia acabado, en ju-
lio, el empresario David Garcia-

Gassull, propietario de Can Du-
ran, recibi6 una llamada del ase-
sor de Arboix, quien le ofrecia
comprar la a marca. Garcia-Gas-
sull puso como condiciones cono-
cer personalmente al vendedor;
reunirse en un lugar en el que na-
die los conociera —o sea, fuera de
Osona-, para evitar especulacio-
nes entre la gente del sector; man-
tener una negociacion rapida, de
modo que si no llegaban a un

En Can Duran han
creado el Espai
Sendra, donde ya
trabajan con la marca
recién adquirida

acuerdo cada cual siguiera su ca-
mino, y que no hubiera tratos si-
multaneos con otras empresas.
En un despacho de Barcelona,
la que tenia que ser una breve re-
unién se prolongd cinco horas.
De ella salié el compromiso de
Arboix de que si llegaban a un
acuerdo, ayudaria en todo. Cuan-
do visito Can Duran, donde han
habilitado un espacio cerrado al

que han llamado Espacio Sendra
para empezar a elaborar, quedd
fascinado con las instalaciones.

La apuesta por la tecnologia
mds precisa para sistematizar un
proceso de produccion de la
maxima calidad es una obsesion
para David Garcia-Gassull. Esa
apuesta y la batalla por mejorar
la calidad han contribuido a los
éxitos del empresario, primero
en Europastry, donde como direc-
tor general consiguid pasar de
una facturacion de 6 millones a
48 y también en Can Duran, que
ha doblado la facturacion desde
que la compré hace cuatro afos.
Con la compra de Casa Sendra,
concentra lamas amplia gama de
salchichones, que va desde el de
payés, el Exentis (sin alergoge-
nos), el salchichén de Vic y, aho-
ra, el de lujo. Confiesa que le sor-
prendio el nivel de exigencia pa-
ra algo aparentemente sencillo.
“No tiene nada excepcional pero
cada parte del proceso de elabora-
cion es de lo mas exigente”. Para
él era una oportunidad unica re-
cuperar una marca que podia des-
aparecer. “Un orgullo y una res-
ponsabilidad”. Los salchichones
no llevaran el sello de la IGP.
“Sendra es Sendra”.e



